Quand
lesPME
trmquent

Les petites entreprises sont

a la merci détablissements
financiers devenus frileux.

uand elles sont entrées
dans le bureau de leur
banquieére, il y a deux
: jours, Anne et Emma-
mssssm T1UE]le n'ONE pas méme
eu le temps de fermer
la porte, «Vous avez soixante
Jours pour changer de banque.»
Six ans que les deux jeunes
femmes ont monté leur bouti-
" que de décoa Paris et ouvert un
_compte professionnel a la BNP.
Et, depuis quelques semaines,
les relations sont tendues.
Elles ne sont pas les seules.
«Nous avons effectué un sondage
aupres de nos adhérents, 75%
d'entre eux s'estiment déja fragili-
sés, et la moitié ont des relations
qui se dégradent avec leur ban-
que», témoigne Emmanuel
Leprince, du Comité Richelieu,
une association francaise de
PME de haute technologie. Les
| banques durcissent les conditions,
- confirme Jean-Francois. Rou-
baud, président de la Confédé-
' ration générale des PME

acheter nos produits.»

nouvelles directives données aux
agences ? En tout cas, en nous me-
nagant, la banque a eu ce qu’elle

voulait.» Les deux femmes dé-

bloquent chacune 4000 euros
de leurs économies personnel-
les pour alimenterleur compte
professionnel. En les raccompa-
gnant, la banquiére leura offert
un agenda BNP. -

Frais. «Les banques ne prennent
plus aucun risques, dit Jean-Guil-
hem Darté, délégué général du
Syndicat des indépendants.
Une de ses adhérentes, Stépha-
nie Petrucci, qui gére une SCI,
en a fait les frais lors d'un achat
immobilier: «Pour obtenir un

prétde 470000 euros, 1ous avons’

dii apporter le double de garan-
tie: une caution de 400000 euros,
une hypothéque sur le batiment

acheté de 450000 euros, etleblo-

cage des comptes courants dela

SCI. Letauxest 6 20%. Ca nous

coflte cher.»

L'économie des PME entre dans

un cercle vicieux: ¢Aujourd hui,
certains de nos pro-
Jets sont carrément

- = Certains projets sont arrétés, car nos PME
arretés, car nos PME clientes ne dientes ne trouvent
| trouvent plus de crédits pour plus de crédits pour”

acheter nos produits,

Thomas Serval, patron dela PMEBaracoda  témoigne Thomas

(CGPME). Alors que les PME ont
besoin de souplesse de trésoretied
travers des découverts ou des cré-
dits, pour honorer les échéances
aupres de leurs fournisseurs.» La
situation est telle que le gou-
vernementa débloqué 22 mil-
liards d'euros d’aide au finan-
‘cement des PME -huit sont
disponibles dés aujourd’hui. Et
Bercy a annoncé hier le lance-
ment d'un numéro vert pour
accompagner les entreprises
dans leurs besoins de finance-
ments immeédiats. -
Agenda. Pour Anne et Emma-
nuelle, 'affaire commence par
un découvert de 4500 euros, fin
septembre. «Ca fait six ans que ¢a
dure, etles banques ne nous ont ja-
| mais inquiétées: d'aoiit a novem-
bre nous sonmmes dansle rouge. Et
les huit autres mois de 'année,
¢dans le vert.» Mais, ce jour-la a
I'agence, la discussion a été
~houleuse. «Est-ce que ce sont les

Serval, patron de
Baracoda, une PME qui vend
des lecteurs code-barres et des
radios sans fil. En amont, nos
Journisseurs demandent a éire
payés plus vite. Mais quand on va
voir les bangues pour avoir des li-
gnes de découvert, c'est non. On
prévoyait 40% de croissance cette
année, on ne fera que 23%.
Comme on n'a aucune visibilité

- sur 2009, on a reporté 'embauche

‘de neuf personnes.»
Ily a trois ans, la Chambre de

commerce etd’industrie (CCI) |

de Bordeaux a mis en place sa
ligne directe «SOS Entreprises».

Et, depuis quinze jours, «ona

davantage d'appelss. Le chargé
du suivi observe surtout «des
baisses d’activité.-Des carnets de
commande qui se vident». Et des
demandes d'infos sur les consé-
quences de la conjoncture et
sur les dispositifs. «Le dénomi-
nateur commun, cest l'incerti-
tude», note Jean-Pierre Cales, a
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